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Presentación

¿Qué es i-POS?

¿Cómo beneficia a su organización?

¿Cómo incrementa sus ganancias?

Diagrama de solución i-POS



¿Qué es i-POS?

 Plataforma de administración de puntos de 
venta y gestión administrativa.

 Conjunto de herramientas que proveen 
información veraz y oportuna, 
imprescindibles a la hora de tomar 
decisiones.

 Aplicación orientada a acercar su     
negocio a los clientes.



¿Cómo beneficia a su organización?

 Reduce los costos administrativos.
 Disminuye los recursos necesarios para 

explotar y mantener sus sistemas.
 Centraliza y optimiza la administración, 

liberando recursos para otras tareas.
 Mejora la calidad y magnifica la información que 

su gestión requiere.



Aumente su beneficio

StockStock ComprasCompras AhorroAhorro

Un mejor control 
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Como i-POS incrementa el beneficio total de su negocio





i-POS apoya su gestión

Herramientas ágiles Herramientas ágiles 
permiten decisiones permiten decisiones 
informadasinformadas
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El nuevo estándar de confiabilidad



 Mantenga su negocio al día
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Sistemas asociados

Central
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Punto de venta

Línea de periféricos



Diagrama
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Control total del proceso de venta

 Definición de políticas de venta 
centralizada
 Listas de precios para puntos de venta y clientes
 Listas de precios con fecha y hora de activación / 

caducidad.
 Descuentos.
 Ofertas (lleve 3 pague 2, etc.)
 Manejo de paquetes de productos



Compras informadas

 Gestión de compras
 Órdenes de compra.
 Ingreso de compras basadas en órdenes de 

compra
 Información de rotación de los artículos
 Paquetes variables de productos



Control de inventario

 Múltiples bodegas, múltiples 
existencias
 El módulo de toma de inventario permite realizar 

inventarios parciales, mientras usted vende.
 Ajustes – correcciones – mermas – consumos 

internos para sus inventarios
 Traspasos de mercadería entre bodegas



Sincronización de la información

 Envíe modificaciones a múltiples 
sucursales y puntos de venta.

  Agente de transmisión programada: envíe la 
información desde su central hacia sus distintos 
locales automáticamente.

 Módulo de rescate de información de ventas 
permanente.



Esquema de implantación estándar

1ª etapa

2ª etapa

3ª etapa

Explotación

Instalación del piloto
Configuración inicial

Instalación del primer local
Revisión y ajustes finales

Implantación en toda la cadena

Diseño de la solución
Maestro de productos
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